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REGISTRATION FEE هزینه ثبت نام:

موضوعات سخنرانی:

رازهای مذاکره مؤثر در دنیای رقابتی امروز
 بــازی ذهنــی فروشنــدگــان موفــق
 روان‌شناسی تصمیم‌گیری مشتریان
 هنـــر نـفــوذ در تصـمـیــم مشتـــری

 هــوش هیجــانی در فــروش و مذاکره
 از اعتراض تا امضاء؛ هنر بستن قرارداد

 ســاخت ذهــنیت برنــده در فــروش و ارتبــاطات
 فروش اخلاق‌مدار؛ مسیر اعتماد و موفقیت پایدار

 راهکارهای افزایش فروش در شرایط اقتصادی چالش‌برانگیز
زبان بدن و تاثیرگذاری با استفاده از روش های روانشناسی و انگیزشی

مدل SALES در نهایی سازی مذاکرات فروش

رزرو صندلی بدون میز 

پذیرایی ناهار )تک غذا(

رزرو صندلی میزدار

عکس با سخنران

پذیرایی ویژه ناهار )منو بوفه(

رزرو صندلی در ردیف اول سالن

معرفی عمومی در همایش توسط مجری با نمایش لوگو

پذیرایی ویژه ناهار )منو بوفه(

اهداء ۲ عدد کتاب امضاء شده توسط سخنران

عکس با سخنران
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)Ph.D( دکترای مدیریت بازرگانی
مدیرعامل شرکت "همـایش فــرازان" با بیش از ۳۰۰ رویداد بین‌المللی همــراه با چهره‌های مطرح جهــانی همچون:

برایان تریسی، جان مکسول، نیک وویچیچ، جردن بلفورت 
نویسنده کتاب پرفروش »آمیتیست موفقیت«

مترجم آثار برجسته‌ای در حوزه مدیریت از جمله کتاب »مدیریت راهبردی استعدادها« و چندین کتاب مطرح مدیریتی 
بنیان‌گذار مجموعه ورزشی متافیتنس

بنیانگذار  اولین کلاب مدیران تاثیرگذار ایران 
معاون توسعه بین‌الملل دانشگاه کلرمونت فرانسه
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